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CONTENIDO REFERENCIAL: 
1.Alcance Teórico
1.1.Qué es un Plan de negocios
1.2.Transición de la idea al plan de
negocios
1.3.Misión, Visión, Objetivos y Valores
1.4.Definir estrategias
1.5.El Producto y/o servicio
1.6.El Cliente y Mercado objetivo
1.7.Identificación de mercados
potenciales
1.8.Análisis de la competencia
1.9.Como desarrollar la
competitividad
1.10.El Plan de Marketing, Publicidad y
Promoción
1.11.Análisis FODA
1.12.Política de servicio y atención al
cliente
1.13.Política de precios, promociones y
descuentos
1.14.Estrategias de ventas
1.15.Plan de ventas por temporada
1.16.Elaboración de presupuesto y
estimaciones de ventas
1.17.Estructuras y equipos de venta
1.18.Análisis del entorno e
Investigación de Mercado
1.19.Plan de inversiones
1.20.Plan de operaciones
1.21.Plan de recursos humanos
1.22.Plan financiero

2. Alcance Práctico 
2.1.Ejemplos de Análisis FODA
2.2.Planillas de elaboración de
presupuestos, KPIs para medir
desempeño
2.3.Ejemplo de un Plan de negocios
redactado

OBJETIVOS: 
-Tener la capacidad de convertir una idea
de negocio en un Plan de negocios bien
estructurado
-Aprender y aplicar una metodología que
contenga temas fundamentales de la
estructuración de un plan de negocios
efectivo. 
- Obtener una visión mucho más amplia y
completa de lo que implica llevar a la
acción una idea de negocio.

Profesionales, emprendedores, estudiantes
de carreras universitarias que quieran
adquirir herramientas claves de éxito para
estructurar un plan de negocios efectivo

DIRIGIDO A:

DOCENTE: Ing. Andrés Fortunato Alba
Camacho
Licenciado en Ingeniería de Producción con
Diplomados en Ingeniería de Gestión de
Calidad, Control Estadístico de Calidad,
Recursos Humanos, Marketing y Comercio
Exterior. Realizó más de 30 cursos entre ellos
el Programa de Gerencia Avanzada del
INCAE BUSINESS SCHOOL y específicamente
en Excel está capacitado y certificado
como Técnico Informático en aplicaciones
Office.
Tiene 22 años de experiencia laboral en la
Empresa MANACO S.A. habiendo ocupado
diferentes cargos de Sub Gerencia, Jefatura
en las áreas de Gestión de Calidad,
Producción, Curtiembre, Collection, Ventas
B2B (Industriales) y Sustentabilidad.
Actualmente está realizando un MBA y
Maestría en Marketing Digital & E commerce
en ENEB BARCELONA ESPAÑA.
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Precios facturadosDescripción

Bs. 450Precio normal: 
Preventa, sólo hasta el 10 de septiembre. Bs. 400

INVERSIÓN:

Descuentos corporativos para grupos de 3 o más. C/u: Bs. 350

¿QUÉ INCLUYE TU INSCRIPCIÓN?
Clases virtuales vía ZOOM disponibles a nivel Bolivia y LATAM  junto a docente y tus
compañeros, oportunidad de networking.
Material digital de apoyo disponible de manera indefinida en la nube CON ACCESO
INDEFINIDO A TUS CLASES GRABADAS.
Certificado con valor curricular de 23 horas académicas avalado por Wibel, marca
oficial registrada de GRUPO BELCAS con matrícula de comercio e identificación
tributaria: 375983023.
Factura. 
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SEPTIEMBRE

martes y jueves de 19:00 a 21:00.

Duración curso completo:
18 Horas reloj.

Horario

Modalidad

Fecha de inicio:

Fecha  de fin:

17 de septiembre

HORARIO DEL CURSO:

Virtual en vivo vía ZOOM. 

1

8

15

22

29

2

9

16

23

30

3

10

17

24

4

11

18

25

5

12

19

26

6

13

20

27

7

14

21

28

3 de octubre

1 2 3



www.wibel.net

Solicita QR para comodidad de pagos

MEDIOS DE PAGOS DISPONIBLES

Tigo Money: 76070714 Titular: BELCAS S.R.L.
NºCuenta:2000182683
Cuenta Corriente
Nit: 375983023

Titular: Bruno Orlando
Castedo Beltrán
Cuenta de Ahorro:
10000046412130
CI: 5843357

¿CÓMO INSCRIBIRTE AL CURSO?
Comparte tu comprobante digital de pago donde indique el monto, fecha y hora
del pago efectuado; a uno de los siguientes contactos de WhatsApp: 
+591 78492505
+591 78164943 

En nuestras oficinas: Calle Jauru #2410 , Entre 2 y 3 Anillo, Entre Av Paragua y Av.
Guapay, Santa Cruz de la Sierra, Bolivia. HORARIO DE ATENCIÓN: De 08:30 a 12:30 y de
14:30 a 18:30 de lunes a viernes y los sábados de 08:30 a 12:30.
Inscripciones disponibles 24/7 mediante la tienda online: www.wibel.net 




