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Objetivos del programa

-ldentificar las claves de la funcién del Trade Marketing y cémo
mejorar la eficiencia en la gestion del punto de venta y brindar
conocimientos esenciales para entender el comportamiento de
compra del consumidor dentro del punto de venta.

-Conocer las técnicas para orientar su Organizacién al Cliente, ganar
Rentabilidad y mejorar las Ventas.

-ldentificar las fuentes de informacién y herramientas hay que aplicar
para crear estrategias ganadoras en el punto de venta.

-Delimitar de manera clara los objetivos y dmbitos de actuacién del
Trade

Marketing dentro de las areas de comercial y marketing de la empresa.
-Conocer las claves para elaborar con éxito un Plan de Trade
Marketing.

Temario referencial

1. La necesidad del Trade Marketing.

1.1. Por qué es necesario el Trade Marketing.

1.1.1. Objetivos del Trade Marketing.

1.1.2. Estrategias del Trade Marketing.

1.1.3. Relaciones entre fabricante y distribuidores:
del conflicto a la colaboracion.

1.2. Tendencias del Consumidor.

1.2.1. La confianza del consumidor.

2. Senso Marketing.

3. Canales de distribucion:
3.1. Estrategias para los canales de distribucion.
3.2. La marca del distribuidor.

4. Shopper Marketing:
4.1. Proceso de decision de compra.
4.2.0ptimizacién de la experiencia de compra.

5. Tipos de productos

5.1 Compra

5.2 Viaje de Compras

5.3 Productos Complementarios

5.4 Como se camina en el punto de venta

5.5 El tiempo en la tienda y la compra en la
compania

5.6 Conclusiones Finales

w <¢AqQuienvadirigido el programa?
é - Personal administrativo con responsabilidad en el drea de
\ ‘ / ventas.
- Profesionales del drea comercial, ventas y marketing,

- Empresarios, emprendedores, y todas aquellas personas que
se desempenan en el dmbito de la distribucién y el marketing, y
quieren incrementar la rentabilidad de su negocio o lograr una
mejor presencia de sus productos.

Personas en general que por alguna razén particular, tengan
interés en el tema ?/ deseen aplicar lo aprendido ya sea en sus
propios negocios o fuentes de trabajo.
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Metodologia

El primer dia de clases se agregan a todos los alumnos inscritos, docente y
administrativos en el grupo de WhatsApp del curso para coordinacién entre
todos y medio de comunicacidn directo. Por este mismo medio se comparten
los enlaces de cada clase.

Cada clase serd en vivo junto a docente mediante la plataforma ZOOM segun el
cronograma de clases, donde los alumnos se conectardn a cada sesién para
interactuar con docente de forma virtual.

- Clases magistrales en la presentacion del contenido teérico del curso.

- Presentacién de casos de éxito en los cuales se ponga en prdctica los
conceptos aprendidos.

- Exposicion y defensa de un caso prdctico final.

Cronograma de clases

 Merzo/2023 X urctn
Lu Ma Mi Ju Vi Sa Do (a) 15 Horas reloj.
Horario
1 2 3 4 5 @ Lunes, miércoles y viernes de 19:30
: a22:00 (2.5 horas por clase).

6 7 8 9 1011 12
13 14 151617 18 19
20 21 22 23 24 25 26
P 28 P 30 @

Modalidad
Online en vivo por ZOOM.

P
b

Fecha de inicio: 20 de marzo.

0l

Fecha de fin: 31 de marzo.

Docente

Carlos Huaylinos Segura - Magister en
Administracion.

+16 afios de experiencia en el sector retail,
ocupando cargos gerenciales en supermercados,
centros comerciales (PerG), tiendas de
mejoramiento del hogar (Bolivia) en empresas

como ser:

2HP
: a . ; ok Supermercados
| medical muLTiZgcenter (O Riea
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I Descripcion I Precios facturados

Precio normal: del 16 al 20 de Marzo Bs 450

30% OFF Grupos corporativos: Inscribete con tu grupo

Bs 300

de 3 0 mas amigos o colegas y c/uno goza del 30%OFF

cQue incluye el prograoma?

e Clases en vivo por ZOOM.

e Acceso indefinido:
Grabaciones de las clases (Descqrgables si deseas).
Documentos digitales (Descargables si deseas).

e Certificado digital de aprobacién o participacién con valor
curricular de 21 horas académicas, avalado por Wibel, marca

oficial registrada de Grupo Belcas con matricula de comercio e
identificacién tributaria: 375983023.

Contactos e Inscripciones

Comparte tu comprobante digital de pago donde indique el
monto, fecha y hora del pago efectuado; a uno de los siguientes
contactos de WhatsApp:

e +59178492505
e +59178164943

O en nuestras oficinas: Entre 2 y 1 Anillo, Calle Prolongacién Aroma,
Edificio Sumuque #61, Santa Cruz de la Sierra, Bolivia.

HORARIO DE ATENCION: De 08:30 a 17:30 lunes a viernes y sdbados
de 08:30 a12:00

Medio de pagos disponibles

: E}an‘co ti.ca
BNB | 5 N
Titular: BELCAS S.R.L. Titular: BELCAS S.R.L. Tigo Money: 76070714
N° Cuenta: 1948150 N° Cuenta: 2000182683
Cuenta Corriente Cuenta Corriente
NIT: 375983023 Nit: 375983023
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